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Ancien Sportif de haut niveau en voile, expert des relations commerciales depuis 15 ans, j'aime les projets innovants et ambitieux
autour de valeurs fortes liées à l'esprit d'équipe, le sens du service et la confiance.
CV réalisé sur DoYouBuzz

EXPÉRIENCES
Gérant - CEO de la Société YACHTING
AVENUE
YACHTING AVENUE - Depuis 2014 - LA ROCHELLE -
France

KEY ACCOUNT MANAGER
SCHEIBER - Avril 2021 à octobre 2022

Directeur du développement France
APRIL MARINE - Septembre 2018 à décembre 2019

Mission de développement commercial pour la société KARA
TECHNOLOGY.
(solution digital pour les services SAV de l'industrie nautique).
Création de Yachting Avenue Nantes : Centre de formation aux permis
plaisance.
Formateur pour le Groupe AMOS ( Amos Sport Business School ) :
Formateur techniques de vente.
Mise en place de YACHTING AVENUE BROKERAGE :
Courtage bateaux neufs & occasions -Concessionnaire de la marque
Archambault by BG Race.
Conseils & ventes de matériel nautique.
Agent pour le Groupe PORCHER SPORT (fabriquant industriel tissus
techniques Nautiques & hautes technologies).
Chargé de Clientèle pour la société THEOREME (courtier et conseil en
assurances plaisance): 300 comptes clients en portefeuille
Intervenant en Ecole de voile & Centre Nautique
Coaching Plaisance - Voile scolaire - Enseignement tous supports.
Formateur pour le centre AF2A ( formation nautisme & assurance -
technique de vente )

Responsable des comptes clés du Nautisme
OEM - GRAND COMPTE - NAUTISME
Projets spéciaux
Animation et développement commercial secteur France
Activité B to B CA: 3 M

Management de l' équipe commerciale terrain ( 3 personnes ) et de l'
équipe commerciale sédentaire ( 2 personnes ).
Coordination de l' activité B to B.
CA: 5,9 M
Développement du réseau des professionnels du nautisme: 500 comptes
clients
Animation du réseau de Courtiers en Assurance Plaisance: portefeuille
1500 courtiers.
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Directeur Commercial - Europe du sud
ELVSTROM SAILS France - Mai 2013 à juin 2014 - CDI -
Cannes - France

Commercial - Zone Europe
Bainbridge International RCX DECOUPE - 2011 à
2013 - CDI - La Rochelle - France

Fondateur Gérant
SARL YACHTING GEAR - Depuis 2005 - La Rochelle -
France

Agent Commercial Exclusif France
HOOD YACHTING GEAR - 2005 à 2010 - Freelance -
Paris - France

Responsable du département textile
Intermer - 2002 à 2004 - Paris - France

Vendeur
Nauti Store - 2001 à 2002 - Paris - France

Directeur de site
Base Nautique du Pays de Vannes - 1999 à 2001 - Vannes -
France

COMPÉTENCES
Gestion d'entreprise

Management de l'équipe commerciale (6 personnes) et animation du
réseau de 13 distributeurs
Négociation et coordination de la politique commerciale - Montage des
offres commerciales:
CA: 3,2 M
Identification des projets clés et développement du portefeuille clients

Identification des opportunités de développement
Etablissement du plan d'actions commerciales
Prospection commerciale ciblée
Pilotage des appels d'offre
CA : 1,7 M

Constitution du réseau de distribution et du site internet e-commerce
www.yachtingavenue.com
Gérance de l'activité de distribution d'articles de nautisme
130 marques référencées

Implantation du réseau de distribution > 30 points de vente
Mise en place et suivi du plan de visibilité pour la marque en cohérence
avec la politique générale

Responsable du référencement vêtement pour la centrale d’achat
Accastillage Diffusion > 80 magasins
Acheteur pour la centrale et le magasin pilote de Boulogne Billancourt

Responsable merchandising & ventes
Organisation des ventes sur les salons nautiques (Paris, Cannes, Le
Crouesty)

Gestion opérationnelle de la structure
Encadrement 6 personnes
Responsable sportif

Gérant d' une EURL: 20 années
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Management

Commercial

Langues

Informatique

FORMATIONS
IUP Ingénierie du Management
I.N.S.E.P. - PARIS X NANTERRE
1996 à 1999

Niveau Maitrise - Spécialité Métiers du Sport

Administration Economique et Sociale
FACULTÉ ANGERS
1994 à 1996

Licence

Brevet d'Etat Voile
LA ROCHELLE
1994 à 1995

1er degré acquis - en cours de validation 2ème degré

Service National
BATAILLON DE JOINVILLE
2000

CENTRES D'INTÉRÊT
Association

PERMIS

Gestion administrative & financière
Achats
Référencement de marques
Ressources Humaines: embauche de collaborateurs

Gestion d'une équipe commerciale mixte terrain et sédentaire: 2 à 30
personnes
Fédérer et motiver autour d'un projet de développement
Animer un réseau: jusqu'à 30 distributeurs

Elaborer la stratégie commerciale
Maintenir un bon niveau de qualité de service, de conseil et de
relationnel
Développer et gérer un portefeuille clients
Identifier les opportunités commerciales
Comprendre et analyser les besoins du prospect
Animer une équipe

Anglais - courant professionnel
Allemand - scolaire

Gestion de projet site internet
Maitrise pack Office
Utilisateur des CRM

Membre Dirigeant Commerciaux de France Nantes Atlantique

Permis EB
Formateur Permis Bateau Hauturier/Côtier/Fluvial
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Sport

Certificat Restreint de Radiotéléphoniste

Kite Surf, paddle
Golf
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